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Pieter van Alphen:
•De warmtepomp 
begint door te breken•

Designradiator 
van gelaagd
veiligheidsglas

Vloerwarming

in Burgers• Zoo
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Hoe is uw eigen interesse ontstaan?

•Ik wilde een jaar of 11 geleden toen

ik m'n bedrijf startte iets in duur-

zaamheid betekenen. Tijdens een

onderzoek naar boilervaten en zon-

necollectoren kwam ik langs een boi-

lerfabrikant die marktleider was op

het gebied van warmtepompboilers

in Duitsland.

Ik was zelf nog niet helemaal over-

tuigd van de techniek. Maar bij toen-

malige energiebedrijven ontvingen

ze mij met alle egards en zeiden dat

de warmtepomp het helemaal ging

worden. Toen was ik nog niet over-

tuigd, totdat ik binnen een half jaar

de eerste opdracht van 40 warmte-

pompboilers had genoteerd.

Ik begreep toen wat er in Europa

gaande was; in Zweden waren in die

tijd al honderdduizenden warmte-

pompen verkocht.

Ook in Zwitserland en Duitsland liep

het goed. Ik ben gaan kijken welke

technologie voorhanden was en wat

we in Nederland nodig hadden en

ben toen systemen gaan importeren.

Mijn drive is om wat te doen aan het

broeikaseffect en bewustwording

voor duurzame energie.

Geen geitenwollensokken-benade-

ring maar op een moderne rationele

basis met een goed marketingplan

en businessplan.Ž

Waarom is de stichting 

warmtepomp opgericht?

•De belangrijkste reden was dat we

als individuele partijen niet doorkwa-

men in de overheidslobby.

Economische Zaken moedigde ons

aan om een brancheorganisatie op te

richten. Dat is 9 jaar geleden.

We hebben dat samen met Senter-

Novem gedaan en met een 4-tal

marktpartijen, waarvan Techneco en

Stiebel-Eltron nog steeds werkzaam

zijn binnen de branche. We zijn nu

met 14 leden en er staat een aantal in

de wachtkamer. Dat zijn grote aanbie-

ders, die nu ook in met warmtepom-

pen op de Nederlandse markt willen

komen.Ž

Wat heeft de stichting bereikt?

•We hadden een paar doelen.

Het hoogste doel is de gezamenlijke

promotie van warmtepompen in

Nederland. Het belangrijkste wapen-

feit is dat we veel beter ingeschaald

staan in de bouwregelgeving, een fai-

re behandeling in de epc-berekening.

En we hebben gestreefd naar een

kwaliteitskeur. Wij zijn oprichter van

het Kwaliteits-keur Warmtepompen.

Dat is een onafhankelijk bestuur dat

kritisch kijkt naar alle eisen waaraan

warmtepompen en organisaties moe-

ten voldoen.Ž

Hij is warmtepompambassadeur, importeur en producentvan warmtepompen en voorzitter

van de Stichting Warmtepompen. Al 9 jaar strijdt Pieter van Alphen via de Stichting

Warmtepompen voor een brede acceptatie van de warmtepomp. Het ambassadeurschap is

een beloning voor zijn voortrekkersrol op het gebied van warmtepompen.

Tekst: Richard Mooi Foto´s: Henk Riswick

Interview

•De warmtepomp
begint door te breken•

Pieter van Alphen, voorzitter van de Stichting Warmtepompen:
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Is er momenteel sprake van een

doorbraak?

•Het begint door te breken. Tien jaar

geleden sprak men nog over water-

pompen, nu weet 90 procent van de

installatiebedrijven wat een warmte-

pomp is. Het blijft nog wel een koplo-

perproduct.

Van de 4000 installatiebedrijven is

misschien een kwart zelf in aanraking

geweest met de warmtepomptechno-

logie. Nu is het zo dat men er niet

alleen meer over praat, men begint

het toe te passen in projecten. We

hebben als warmtepompbranche een

marktaandeel van tussen de 5 en 8

procent in de nieuwbouw. Is dat al

een doorbraak? 

De verwachting is dat we binnen een

paar jaar ver boven de 15 of 20 pro-

cent zullen doorstijgen als marktaan-

deel in de nieuwbouw.

Dat komt niet alleen door de aange-

scherpte epc van 0,8 of in koploperge-

meentes van 0,72. Het is met name de

oververhittingmaatregel om het één

en ander vrij (passief) weg te koelen,

dat is koren  op de molen van de

warmtepomp en een toename van

het wooncomfort.Ž

Projectontwikkelaars en vooraan-

staande architecten zeggen hardop

dat ze de warmtepomp veel te duur

vinden. Wat is daarop uw reactie?

•Dat is een knelpunt waardoor de

doorbraak hapert en dat wordt ook

gesignaleerd door de overheid.

Het argument dat de warmtepomp

duur en ingewikkeld is, is een percep-

tie van de projectontwikkelaar en

aannemer die in de regel niet bereid

zijn om meer geld te investeren in

woningen dan strikt noodzakelijk is.

Dat gaat alleen maar af van zijn

eigen winst. Hij ziet zelf het voordeel

van de energiebesparing niet.

Er zijn allerlei redenen te bedenken

waarom ze hem niet willen toepas-

sen. Als ze spreken met eigenaren van

woningen waar de warmtepomptech-

nologie op een goede manier is toege-

past, zijn ze meteen om.Ž

Wat is de toekomst van de

warmtepomp?

•De warmtepomp is nog niet aan het

einde van zijn technische ontwikke-

lingen. We brengen nu een heel

behoorlijke generatie op de markt,

vooral die met het Kwaliteitskeur

Warmtepompen. Er is nog een verde-

re verbetering te verwachten.

Vooral in regelingen, die uiteindelijk

het energiegebruik voor een belang-

rijk deel gaan bepalen. Ook komen er

modulerende warmtepompen, maar

dat kan nog wel een paar jaar duren.Ž

Blijft het een typisch product voor

de nieuwbouw? 

•Als we kijken naar de warmtepomp

in de bestaande bouw, dan ligt daar

nog een enorm potentieel aan ener-

giebesparing. Het pad van de gas-

gestookte warmtepomp is al eerder

door Nefit bewandeld, maar die liep te

ver op de marktontwikkeling vooruit.

Ik denk wel dat het vroeger of later

een plaats zal krijgen in de bestaande

bouw, maar ik kan me ook voorstellen

dat een elektrische warmtepomp

wordt toegevoegd aan een gasketel.

Daalderop heeft dat al ingebouwd in

één product. Techneco komt volgend

jaar met een ontwikkeling waarin we

een elektrische warmtepomp via het

opentherm-protocol gaan koppelen

aan de moderne gasketel.

Dat is een enorme stap voorwaarts

voor de bestaande woningbouw.

Het apparaat ontwikkelen wij in

opdracht van één van de grote ener-

giebedrijven en dit apparaat wordt

het beste van twee werelden.

Elga is de codenaam, de elektrische

gasketel. Daarmee kun je 20 procent

op de energiekosten besparen in een

standaard woning. En je kunt met dit

systeem ook … beperkt …  koelen in de

bestaande bouw.Ž <<

CV
Pieter van Alphen (47) is in het dagelijks leven directeur

van Techneco Energiesystemen in Delft. Techneco is spe-

cialist op het gebied van duurzame energiesystemen en

produceert zelf warmtepompen onder de namen Toros,

Vulcan en Nexus. Van Alphen is sinds de oprichting in

1997 bij de branchevereniging Stichting Warmtepompen

betrokken, de laatste vijf jaar als voorzitter.

Bovendien is hij voorzitter van het Nederlands Platform

Warmtepompen. Naast deze voorzitterschappen is hij

actief betrokken bij de DE-Koepel en als adviseur van de

Stichting Kwaliteitskeur Warmtepompen. In 2001 is Van

Alphen door het ministerie van Economische Zaken en

SenterNovem benoemd tot warmtepompambassadeur.

Meer informatie:

www.stichtingwarmtepompen.nl

www.platformwarmtepompen.nl
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